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Présentation de l'éditeur
Le marché des seniors reste toujours à prendre même si de nombreuses entreprises se sont déjà lancées avec
succès à la conquête de ce marché. C'est cette révolution générationnelle en cours avec l'arrivée des baby-
boomers à l'âge de 50 ans - les «happy-boomers» - que l'auteur passe au crible. Il propose dans cette 4e
édition entièrement actualisée une analyse en profondeur des comportements et des dernières tendances de
marché : nouveaux produits, nouvelles campagnes... Remarquable synthèse des évolutions en cours et base
de travail indispensable à toute étude marketing ou de communication, cet ouvrage s'adresse aux dirigeants,
responsables marketing et communication désireux de se positionner sur ce marché ou de fidéliser leur
clients. Best-Seller.Biographie de l'auteur
Jean-Paul Tréguer, EDHEC, est PDG du groupe de communication LowCost 360 (agences TVLowCost,
DigiLowCost, LowCostMedia) qui emploie 100 personnes dans 9 pays. Il est co-président du Club des
entreprises low cost qui regroupe les acteurs majeurs du low cost en France.
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